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 الخطة الإرشادية لقسم الإدارة والتسويق
  )B(الخطة 

  الفروض الأساسية للخطة 
  

 وحدة على الأكثر في الفصل الدراسي 15هذه الخطة للطالب العادي الذي يدرس  .1

  . وحدة دراسية13ما عدا الفصل الأول والذي يكون في

 على أن الطالب –يحتاج الطالب في هذه الحالة إلى تسع فصول دراسية للتخرج  .2

يمكن أن يخفض من هذه الفصول بمقدار ما يدرسه في الفصول الصيفية المتاحة 

 .له

قررات تفترض هذه الخطة نجاح الطالب في اختبارات القبول للكلية أو اجتياز الم .3

التمهيدية بنجاح، مع العلم أن المقررات التي يدرسها الطالب خلال المرحلة 

 .التمهيدية يمكن أن تساهم في تخفيض فصول الدراسة اللازمة للتخرج

روعي في هذه الخطة التركيز على مقررات المتطلبات الجامعية ومتطلبات  .4

كن الطالب من اختيار الكلية خلال السنتين الأوليتين من الدراسة وذلك حتى يتم

 .تخصصه الدراسي في الوقت المناسب

ركزت الخطة في السنة الأولى على مقررات الجامعة المشتركة مع الكليات  .5

  .الأخرى حتى تتمشى مع جداول التسجيل الإلزامية للطلبة المستجدين

  

  

  
  

  

  

  



  

  

  الخطة الإرشادية لتخصص التسويق
 Bنموذج 

    الفصل الثاني      الفصل الأول  
رقم 
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلبات
  الوحدات

رقم 
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلب
  الوحدات

ود أو الحصول على درجة 96(لغة إنجليزية   ود106

  في اختبارات القبول بجامعة الكويت% 79

  ود106(لغة إنجليزية للأغراض الأكاديمية   و د 126  4
في اختبارات % 80أو الحصول على درجة 

  )بول بجامعة الكويتالق

3  

  3  لغة عربية   ع102  3  لغة عربية   ع101

  3  تاريخ الحضارة العربية والإسلامية   ت خ102  3  مدخل إلى علم النفس   نف101

مقرر اختياري من مجموعة الدراسات     3  الآليتطبيقات الحاسب    ط ك130

  السلوكية والاجتماعية

3  

ط ك أو اجتياز  98(رياضة للعلوم التجارية    ط ك110      
  )اختبار القبول

3  

  15  عدد الوحدات المجتازة    13  عدد الوحدات المجتازة  

    الفصل الرابع      الثالثالفصل   
رقم 
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلبات

  الوحدات

رقم 
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلب

  الوحدات

  3  مبادىء الاقتصاد الكلي    قا111  3  )ود126( الأكاديمية ضلغة إنجليزية للإغرا   و د146

  3  مقدمة في المحاسبة المالية   ما101  3  ) ط ك110)(1(إحصاء للعلوم التجارة    ط ك120

  3  مبادىء الإدارة   أ د201  3  مبادىء الاقتصاد الجزئي   قا110

  3  ) إ س220(سلوك المستهلك    إ س322  3  ) ط ك130(مقدمة في نظم المعلومات     ط ك240

  3  ) ط ك110(الأساليب الكمية في الإدارة    ط ك205  3  ) قا110(ء التسويق مبادى   أ س220

  15  عدد الوحدات المجتازة    15  عدد الوحدات المجتازة  

    الفصل السادس      الخامسالفصل   
رقم 
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلبات
  الوحدات

رقم 
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلب
  الوحدات

مقدمة في محاسبة التكاليف والإدارية    ما214  3  ) إ س220(تسويقية الاتصالات ال   إ س330

  )ما101(

3  

 126ع، 101(الاتصالات الإدارية وكتابة التقارير   أ د303
  )ود

  3  ) ط ك205(مبادىء إدارة الإنتاج والعمليات    ط ك210  3

  3  )2(اختياري تخصص تسويق     3  )1(اختياري تخصص تسويق    

  3  ) ط ك120ما ، 101(م الإدارة المالية    ت م210  3  ) ط ك120) (2(وم التجارية إحصاء للعل   ط ك220

  3  )إ س220(إدارة التسويق الاستراتيجي    إ س451  3  ) نف101 إ د، 201(السلوك التنظيمي    إ د205

  15  عدد الوحدات المجتازة    15  عدد الوحدات المجتازة  



  

 
    الفصل الثامن      الفصل السابع  

م رق
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلبات

  الوحدات

رقم 
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلب

  الوحدات

  3  )4(اختياري تخصص تسويق   إ س  3  )3(اختياري تخصص تسويق   إ س

إد، 201إس، 220(الإدارة الاستراتيجية    أ د450  3  )ط ك240(مقدمة في التجارة الالكترونية  ط ك 351

  ) ط ك210ت م ، 210

3  

  3  البيئة القانونية لإدارة الأعمال القانونية   حق110  3  ) ط ك120 إ س، 220(بحوث تسويق    إ س420

  3  ) إ د201(إدارة الموارد البشرية    أ د305  3  ) قا111 قا، 110(نقود وبنوك    قا212

  3  ) إ س330إ س، 220(التسويق الدولي    إ س441  3  أخلاقيات منظمات الأعمال   د أ307

  15  عدد الوحدات المجتازة    15  لوحدات المجتازةعدد ا  

           وحدة12الفصل التاسع   
رقم 
  المقرر

عدد   اسم المقرر ومتطلبات
  الوحدات

      

        3  اختياري حر من خارج كلية العلوم الإدارية  

        3  اختياري حر من خارج كلية العلوم الإدارية  

        3  اختياري جامعة من مقررات العلوم الطبيعية   

        3  اختياري جامعة من مجموعة العلوم الاجتماعية  

        12  عدد الوحدات المجتازة  

  

  

  
 


